
AUTOMOBIIITEIT Jaguardealer Bogaers in Breda verkoopt ook ile Fisker Karma

Auto van een andere planeet'
Fisker Breda is een van de

twee Fisker-dealers in
Nederland. In gesprek met
directeur Gies Bogaers.

door Lucas Boot

Gies Bogaers bij de elektrische Fisker Karma.

Audi A8'en (+5 sruks, red.). Want Verder kriigen we geregeld telefoon-
die markt zit toch aardig op slot. tjes uit rètgie. piemíer Di Rupo
Ons streven is om dit jaar vijftig heeft de 'autotaks' gekoppeld aàn
Karma's te verkopen.' de coz-uitstoot. Voor mààelen in

het topsegment lopen de heÍïingen
al gauw op tot vele duizenden
euro's op jaarbasis. De Karma is
met zijn lage uitstoot van 51 gram
coz per kilometer opeens een aan-
trekkeliik alternatief, "

- Wat is het grootste nadeel uan de
Fisker Karma?

,,Ik zeg w-eleens gekscherend tegen
klanten dat ze geen Karma moeten
kopen als ze dingen doen die het
daglicht niet kunnen verdragen,
want iedereen weet precies waar je

foto Ron Magielse/het fotoburo

uithangt. Die auto valt namelijk zo
op, alsofie van een andere planeet
komt. Een klant vertelde dat fiet-
sers soms van hun fiets vallen als
hij in de Karma voorbij rijdt."

- De Fisker Karma ís een elektrísche
autq met range extender. Hebben
klanten speciale laadpalen nodig om
het accupakket op te laden?

,,Nee, opladen kan mer de bijgele-
verde stekker in een normaal stop-
contact. Het duurt vijf uur om de
accu volledig op te laden. Met een
volle accu heeft de Fisker een actie-
radius op louter elektriciteit van
ongeveer tachtig kilometer. Klan-
ten die thuis of op het bedrijf een

Fisker Karma?
O De Fitker Karma is een zogèheten

elektrische autp met range
extender. Dat betekent dàt hil
volledig elektrisch kan rijdèn op de
accu's. De actieradius daàrvan
bearaàgt tachtig kilomet;r.

O Wanneer de accu's leeg ziin, hoeft
de Karma niet per se aan de laad,
paat of in het stopcontact, De
verbrànàingsmot'or 1aà rànge
extender) springt nu bij en werkt
als een generator die stroom

. opwàkt voor de twee elektro-

O De range extender verhoogt de
actieradius met 400 kilometer.

(snel) laadpunt willen, brengen wij
in contact met The New Motion.
Dit bureau adviseert de nieuwe Fis-
ker-rifders over laadpunten."

- Hoe bedient Fíkser de leasemarkt?
,,Daar zijn we nog druk over in
onderhandeling. De eerste lease-
tarieven zíjrt er inmiddels. Het
scheelt maandelijks al gauw hon-
derden euro's met hybride concur-
renten in het topsegment."

- Hoe zíet u de toekomst uoor
Fisker?

,,Ik heb vertrouwen in de toekomst
van het merk. Zeker nu de Fisker
Altantic is aangekondigd (een
model in het straatje van de Audi
A5 Sportback, red.) die in een lager
prijssegment valt dan de Karma."

Heeft u ideeën voor onze nieuwe
rubriek? Laat het ons weten via
contact@buroboot.com

- Hoe word je Físker-dealet?
,,Via goede contacten bij Fisker
Nederland in Hilversum ben ik bij
het merk betrokken geraakt. Vervol-
gens kwam ik in gesprek met de
importeur voor de Benelu& net als
wij ook Jaguar-dealer. Die zag het
zitten dat wij met onze expertise in
het verkopen en onderhouden van
topsegmentauto's Fisker-dealer zou-
den worden. Uiteindeliik stond de
eerste demonstratieauto december
in onze showroom. De eerste I(ar-
ma's werden door de firma Kroy-
mans ruim twee jaar geleden al ver-
kocht, toen de eerste informatie
over de auto bekend werd. Die
mensen krege4 bij ons voorrang,
Zii mochten als eersten onze
demonstratieauto testeL want ze
hadden nog nooit in de Fisker gere-
den."

- Hoerueel Karma's heeft u al
uerkochfl

,,De teller staat nu op vijftien. In
Nederland zijn er in het eerste
kwartaal ongeveer zeventig Kar-
ma's afgeleverd. En dat zijn zeer
nette ciifers als je het afzet tegen de
verkoop van andere modellen in
het topsegment, zoals de BMW
7-series (tachtig stuks, red.) en

- Wat uoor type klant komt er op
zo'nKarma afr

,,Vaak zijn het zeer dynamische
menser! mensen die in de duur-
zaamheidssector werkerL mensen
die een signaal willen afgeven en
aan het milieu denken. En met alle
respect, een Toyota Prius zien ze
dan niet zitten. De KarTna voorziet
met andere woorden in een behoeË
te in het topsegment. En je hebt
iets bijzonders. Deze auto zorgt
overal waar je komt voor gesprek.


